
优化产业链金融模式

----交通银行云南省分行产融合作创新经销商快贷

一、案例背景

云南 XX 乳业有限公司作为农业产业化国家龙头企业、

省级专精特新“小巨人”企业，拥有乳业中国驰名商标，近

年来企业不断加快产业转型升级步伐，销售规模逐年扩大，

全国一级经销商超过 1000 家。其中下游 60 余家经销商遍布

云南各地，但因经销商无法提供抵押、用款“短、小、频、

急”等特点，造成产业链下游经销商融资困难，难以做大“乳

业蛋糕”，破除发展瓶颈。

二、具体举措和亮点

为加大对高原特色重点产业资金支持，助力云南打造世

界一流“绿色食品牌”战略部署，交通银行云南省分行第一

时间成立了来 XX 乳业经销商快贷专题小组，创新拓展信贷

增信方式，保障经销商发展金融需求。

一是提前规划、标准管理。通过前端制定客群范围、标

准门槛以及业务流程和贷后管理等，统选客户、统一标准、

统筹管理，实现集群项目下为单户客户提供高效便捷融资支

持。

二是信息托底、数据增信。依托经销商与核心企业交易

信息，以数据积累为企业增信，分行为下游经销商定制“信

用+担保”专属项目制快贷产品，攻破了经销商小而散、抵

质押物不足、授信资质差等难点，降低传统模式下下游经销

商贷款难的门槛。



三是同业合作，精简流程。通过深化银担合作，创新农

担合作风险分担的模式（单户+批量）赋能业务发展。同时

简化审批流程，在合规风险可控的前提下，秉承“应授尽授”

原则将审批权限由省分行调整为各地辖行，实现了快批快放。

四是全面服务，提供完善的“全方位”金融服务，促进

产融合作的同时，积极为产业链下游端经销商提供支付结算、

代发代付、消费置业等衍生金融服务，且同步为 XX 乳业申

报核心企业产业链授信，提升链条上游端经营周转金融服务

质效，真正意义上实现产业链“上下游”、“全方位”的金融

合作支持。

三、取得成效及社会反响

该项目授信总金额 5000 万，融资成本低至 4.0%，截至

9 月末已为云南省大理州、曲靖市、保山市等多地经销商发

放贷款 145 万，并储备客户 20 余户，得到了 XX 及经销商的

一致肯定。在支持经销商合理信贷需求的同时，分行给予 XX

乳业 4500 万元流动资金贷款额度，同时结合其上游企业结

算习惯申报保理额度，助力打造打造种植、养殖、加工、流

通四位一体的高原特色乳制品全产业生态链，变“制造”为

“智造”。
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